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Vec vise od dvije i pol tisuce godina
jednominutni se govor smaitra
vrhuncem govornickoga umijeca,
kraljicom govornistva.

/astoe

/ato sto je potrebno dobro istraziti,
promisliti, odvagati, odabrati i izdvojiti
ono najbitnije o nekoj temi, sloziti to
tako da bude kratko, zanimljivo,
uvjerljivo i izreCi tako da slusateljima
bude uzitak slusati i da ostavi fraga u
njima.




Dale Carnegie (veliki
americki govornik s pocetka
prosloga stoljeca) u svojoj je
knjizi o javhome govoru
ZAPISAO:

,2Q pripremanje
jednominutnoga govora
trebba mi ofprilike mjesec
dana.

/Q pripremanje govora od
petnaest minuta dovoljan mi
je jedan dan.

A tfrebam li govoriti fri sataq,
ne treba mi nikakva
priprema, Naprosto sipam sve.
sto mi padne na pamet.* '



Govor imar tri diyjela: wvod, sredisngl dio- L zakljuéak.
UVOD: Smisao je uvoda pridobiti slusateljevu pozornost i
na sebe kao govornika i na temu o kojoj cemo govoriti.
Dobri govornici poCinju neobicnim uvodom, nasmiju publiku,
natjeraju je da se zamisli, neCim je odusSeve, najave joj da ce
govor ponuditi rjesenje za neki njihov problem, da ¢e im

\ sluSanje govora biti iznimno korisno...

Zato je pocetak planiranja govora vezan za
sugovornakos, Moram biti svjesna kome Cu ja to
oriti, sto ljude kojima ¢u govoriti zapravo zanima i kakvim
bih lukavstvom mogla u njima pobuditi zelju da me slusaju.
Ne uspijem li zainteresirati sugovornika za ono o cemu cu
govoriti, vrlo je vjerojatno da ¢e moj govor biti neuspjesan.

U uvodnome dijelu najavljujem tri glavne tvrdnje kojima ¢u
prikazati svoju sredisnju misao.
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Postoje Cetiri nacina na koje s& mozemo
obogatiti:

tako da naslijedimo lovu
.tako da dobijemo na lotu
.tako da ukrademo

tako da zaradimo.

BN

E pa ja vam danas necu govoriti o prva tri
nacinga, nego o ovom cetvrtom:
kako da se obogatimo radeci.
/a taj nacin vrijede tri korisna savjeta, a to su:
1. UCI!
2. UCH
3. UCI!
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SREDISNJI DIO: Sadrzaj srediSnjega dijela govora
pametno je slozeno iznosenje sredisnje misli izborom triju
tematski povezanih glavnih tvrdnja, njihovih potkrjepa il
primjera kojima ih objasnjavamo. U sredisnjemu dijelu
govorimo o tvrdnjama koje smo u uvodu najavili.
Potkrjepljujemo ih dokazima, objasnjavamo analogijama,
dodatno ilustriramo primjerima.
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i Sredisnja misao:

R Obogatitf tes se viastufum radom ako-

L neprestono, w swako] prdies budes wéio-

. Tri tvrdnje:

J

E| Movras Moras bitl Movras gledati

R|  pwwno znotizeljont kodoto- rade
Kratko objasni Biti znatizeljan Kratko objasni
zasto je vazno znaci pitati, zasto je vazno
citati, navedi googlati, gledati imati prave uzore,
primjer neke oko sebe, navedi iskustvo
poznate osobe koja eksperimentirati. neke poznate
to tvrdi, citat, Navedi, citat, osobe koja to tvrdi,
pricicu o njoj... anegdotu... citat, anegdotu...




ZAKLJUCAK: Zavréni dio govora zaklju¢no je sazimanje
triju tvrdnji o kojima smo govorili, ali to mu nije osnovna
uloga. Osnovna mu je uloga poziv, poticanje slusatelja na
neku aktivnost, djelovanje, promjenu u nacinu razmisljanja,
stavu ili ponasanju. \

Zato zavrsni dio govora ne smije biti samo sazetak, nego govor
pamtljivim i dojmljivim zavrsetkom mora jos dugo odzvanjati
u slusateljevu sjecanju i motivirati ga da se odazove onome na
sto je govor pozivao.
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Govorili sSmo 0 sigurnom nacinu da se
obogatis vlastitim radom. Trik je,
naime u neprestanome ucenju, a to znaci:
1. Citajl
2. Budi znatizeljan, pitqj, istrazuj
3. UCi od najboljih.
Nisam govorio o fome kako da se obogatite
cekajuci naslijede, igrajuci loto ili kraduci.
Govorio sam o SIGURNOM nacinu da se
obogaftite. Radi ono sto volis, uci da bi u
tome bionqjoolji, vjeruj u sebe | budi spreman
Iskoristitl priliku kad se ukaze!
| Naprosto nema sanse da ne uspijes.
Od srca vam svima zelim: zaradite brdo love.



Dakle,

» dobro siistrazio tfemu,

« pametno odabrao sredisnju
misao i tri glavne tvrdnje,

* sastavio dobar uvod,

« Ubacio sjajne primjere |
duhovite priCice,

« smislio efekini zavrsetak svoga
govorae

Ako je tako, onda cestitam,
odvalio si PRVI DIO posla.



Sad pogledqj svoje biljeske i provjeri je li tvoj govor
dobar. Dobar govor ispunjavati sest temeljnih uvjeta:

/ N
JEDNOSTAVAN

#DOBAR

N~/ DOBRO
UVJERLJIV K g ZIRAN
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DRUGI DIO posla je javho
izvodenje govora pred
sugovornikom, ucenicima u
razredu, publikom.

Evo- nekoliko sonjeto

» Gledaj sugovornike u oci,
smijesi se, budi opusten.

* Ne brzqj, govori razgovijetno,
pomogni sugovornicima da te
prate i razumiju.

 Vieruj u to sto govoris kako bi |
sugovornici povjerovali.



| ZA KRAJ: PET ZLATNIH SAVJETA

1. Govor se ne cita i ne recitira napamet. Pnpremlo si se,
znas Sto frebas reCii govor — go-vo-rw

2. Govor izri¢es sugovornikw, gledaj u njega, ne u

pod, govori glasno i jasno, a ne sebi u bradu.
3. Nemoj se drzati kao drveni lutak: govori i bojom glasai
osmijehom, i oCima koje hvataju sugovornikov pogled, i

rasirenim rukama, govori eyjelum Hyjelom,

4. Ma kakva tremal Tremu trebaju imati oni koji se nisu
pripremili. Ako te ipak malo frese trema nekoliko puta

dunumumnboko v polaaako wdajne o
vzolodun da se malo smiris i — misli pozitivno.

5. A ako negdje zeznes? | za to se unapriyed
prusrema, smisli nesto duhovito $to ¢es izvaliti da
nasmijes sugovornike ako tfi se dogodi kakav kiks.



IIIIIIIIII

GOVOR




